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LTR120	-	Achat	de	prestations	transport	et	logistique

Présentation
Prérequis
-	Titulaire	du	diplôme	Assistant	de	gestion	du	Cnam,	diplôme	Bac	+2	ou	autre	diplôme	homologué
au	niveau	III	ou	reconnu	équivalent	dans	les	domaines	du	transport,	de	l'économie,	de	la	gestion,
du	droit,	du	commerce.
-	Niveau	de	formation	Bac	+2	dans	les	mêmes	domaines.
-	Personnes	ayant	satisfait	aux	V.A.A.	et	V.A.E.
-Personnes	ayant	au	moins	deux	experience	professionnelle

Objectifs	pédagogiques
L’importance	 accordée	 à	 la	 fonction	 achats	 au	 sein	 des	 entreprises	 n’a	 cessé	 de	 progresser.
Désormais	elle	est	une	 fonction	clé	directement	 rattachée	à	 la	Direction	Générale.	En	effet	elle
participe	 aujourd’hui	 à	 l’efficience	 du	 processus	 de	 production,	 	 à	 la	 qualité	 du	 produit	 ou	 du
service	vendu	et	est	 identifiée	comme	contributrice	à	 la	marge.	La	performance	de	son	pilotage
est	aujourd’hui	un	enjeu	stratégique	majeur.

Ce	cours	aura	pour	objectif		de	permettre	aux	étudiants	des	LP	111	et	112	d’acquérir	un	niveau
de	maîtrise		des	principaux	outils	de	cette	fonction.

Objectifs	:

Contextualiser	l’opération	d’achat
Maîtriser	le	processus	achat
Rédiger	un	cahier	des	charges
Répondre	à	un	cahier	des	charges
Mesurer	les	performances	des	achats	transport	et	logistique

Compétences
Cahier	des	charges	logistique,	Appel	d'offre	et	analyse	des	coûts
Mesure	des	performances	logistiques	et	de	transport
Piloter	la	chaîne	des	opérations	logistiques
Piloter	les	flux	des	matières	et/ou	des	marchandises
Maîtriser	et	optimiser	les	coûts	liés	aux	processus	logistiques	et	de	transport

Programme
Contenu
Module	1	:	Achat		et	Supply	Chain

Module	2	:	Les	prestations	/	Les	modèles	de	collaboration

Module	3	:	La	consultation	:	appel	d'offre	et	cahier	des	charges

Module	4	:	La	réponse	à	un	appel	d’offre

Module	5	:	Spécificité	de	la	consultation	transport

Module	6	:	Spécificité	de	la	consultation	logistique

Module	7	:	Le	cadre	contractuel

Module	8	:	La	maîtrise	de	l’évolution	des	coûts

Module	9	:	Les	nouvelles	tendances

Module	10	:	Le	pilotage	de	la	fonction	achat



Module	11	:	la	négociation	commerciale

Modalités	de	validation
Contrôle	continu
Examen	final


