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Code : CCE003

Unité d'enseignement de type

Objectifs pédagogiques cours

* Apprendre a argumenter et comprendre les enjeux (sociaux, politiques, ethiques) liés au 4 . aqits

langage. Volume horaire de référence (+/-
10%) : 40 heures
Programme : o
Responsabilité nationale :
Contenu EPN16 - Innovation / 1

e La démarche pédagogique adoptée permettra d'explorer les situations de négociation et de e mete o
communication, sur le plan d'un éclairage conceptuel et sur le plan méthodologique.
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